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Comité Nacional Peruano de la CIER

Curso Virtual

“Desarrollo y Futuro de los Mercados
Eléctricos”

20, 22, 24, 27, 29 de Setiembre y 01, 04y 06 de
Octubre 2021



OBJETIVO GENERAL

Con este curso se busca profundizar en los aspectos técnicos, econdémicos, regulatorios, modelos de
negocio, de planeacion y disefio de mercado, que determinan el desempeio de la industria eléctrica
en los paises y de forma particular en Peru.

PUBLICO OBJETIVO

El curso estd dirigido a profesionales de la industria eléctrica de nivel medio. Los temas son
adecuados para personas que influyan o tomen decisiones en las empresas.
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METODOLOGIA Y DURACION

Se realizard en un salén de clases virtual, que brinde posibilidades de comunicacion, colaboracion,
participacion, motivacion y aprendizaje.

El factor comunicacion e interaccion con el Profesor es muy importante, para lo cual es recomendable la
participacion en todas las clases en vivo de audio-video, existiendo en cada clase un espacio para preguntas
y respuestas.

Clases a dictarse tienen una carga horaria total de 24 horas cronolégicas, distribuidas en 8 sesiones de 3
horas, segun el siguiente cronograma:

. Sesion 1: Lunes 20 de Setiembre — 3.00 a 6:00 PM

. Sesion 2: Miércoles 22 de Setiembre — 3.00 a 6:00 PM
. Sesion 3: Viernes 24 de Setiembre —3.00 a 6:00 PM

. Sesion 4: Lunes 27 de Setiembre — 3.00 a 6:00 PM

. Sesion 5: Miércoles 29 de Setiembre — 3.00 a 6:00 PM
. Sesion 6: Viernes 01 de Octubre —3.00 a 6:00 PM

. Sesién 7: Lunes 04 de Octubre —3.00 a 6:00 PM

. Sesidén 8: Miércoles 06 de Octubre — 3.00 a 6:00 PM

(- Horarios Peru -)




EJES TEMATICOS

| profundizar en la industria eléctrica se
isa utilizar ~ conocer y utilizar
ecuadamente conceptos de las siguientes
idisciplinas

a. Ingenieria eléctrica

b. Economia

C. Legales

d. Regulatorios

Por lo anterior, en este eje, se deben estudiar
los conceptos de que estas disciplinas son
basicos para entender el negocio de |la
produccion de la energia eléctrica como servicio
publico y en un contexto de mercado.

Para garantizar la cobertura, confiabilidad,
suministro y la calidad de la energia eléctrica a
todos los usuarios de un mercado, es necesario
planificar la disposicion e instalacion de los
recursos que garanticen dicho objetivo.

Esta planeacion exige el conocimiento de las
principales variables de control en cada uno de
los horizontes de planeamiento, de tal forma
que se minimicen los posibles riesgos y se
gestione oportunamente Ila instalacion vy
disposicion de los recursos para la atencion de
la demanda.




EJES TEMATICOS

En este eje se estudiaran los aspectos técnicos de
equiere conocer la naturaleza de cada cada uno de los submercados que conforman un

) de los negocios involucrados y los mercado de energia:

mecanismos de remuneracién existentes:

a. Transacciones internacionales

. . b. Mercados de capacidad

a. Mercados disponibles para la c. Plataformas transaccionales de energia
d

e

generacion y comerC|allzaC|on_ ] . Mercados para las fuentes no convencionales
b. Mecanismos de remuneracion para: . Mercado de corto plazo

i. Transmision f. Desafios de la operacidn en el contexto de la
ii. Distribucion transformacion energética

iii. Comercializacion

c. Diseno de formulas tarifarias a

usuarios finales En este eje se estudiaran los mercados existentes de
transaccion de energia con usuarios finales:

b. Nuevos mercados




BLOQUE 1: Aspectos Conceptuales (6 hrs.)

ENIERIA ELECTRICA
feste capitulo se revisaran los principales conceptos que explican
J.se produce la energia eléctrica, hasta su entrega al usuario

I Fuentes de generacién y produccion de energia eléctrica
ii. Redes de transmision y distribucion: sus principales
caracteristicas y componentes
ii. Subestaciones: su funcidn y principales componentes
iv. Medida: principales aspectos técnicos de la medida
¥b. ECONOMIA - Bases econémicas de la regulacién
i. Oferta
ii. Demanda
iii. Estructura del mercado
iv. Organizacion industrial
c. LEGALES
i. Politica publica
ii. Papel del Estado
d. REGULATORIOS
i. Teoria de la regulacion
ii. Restricciones y riesgos regulatorios
iii. Etapas del proceso regulatorio
iv. Regulacion de mercados
v. Incentivos regulatorios

CONTENIDO

BLOQUE 2: Aspectos de la Planeacion (3 hrs.)

a. Planeacidn energética

b. Planeacion eléctrica.

c. Despacho econdmico.

BLOQUE 3: Mecanismo de formacion de Precios (6 hrs.)

a. Formacion y componentes del precio de generacion
b. Mecanismos y metodologias de remuneracion para transmision y
distribucion

i. Mecanismos de Regulacién
a. Costo del servicio
b. Modelos basados en incentivos
i. Precio maximo
ii. Ingreso maximo
iii. Competencia referencial
iv. Métodos hibridos
ii. Metodologias de regulacién
a. Costos de capital
i. Activos
ii. Tasa de retorno
b. Costos de explotacidn
iii. Gestidn y asignacion de riesgos
c. Comercializacién
d. Disefio de tarifas
e. Caso Peru




CONTENIDO

BLOQUE 4: Mercado Mayorista (6 hrs.)

BLOQUE 5: Mercado Minorista en el contexto de

la Transicion Energética (3 hrs.)

Transacciones internacionales

)i. Perspectivas de interconexion regional -LATAM- a. Segmentacion de mercado de comercializacion
~jinConexiones existentes i. Segmentacion de usuarios

I. Retos y oportunidades ii. Segmentacion de agentes

lercados de capacidad b. Nuevos mercados

i. Objetivos i. Mercados tradicionales
ii. Tipos de mercado ii. Mercados vulnerables
<o iii. Ventas de excedentes
Y - - - . Plataformas transaccionales de energia iv. P2P
i. Mercados bilaterales v. Agregadores
ii. Mercados estandarizados vi. Mercados distribuidos (DER)

iii. Mercados de excedentes

d. Mercados para las fuentes no convencionales
e. Mercado de corto plazo (spot)

f. Servicios complementarios

g. Transformacidon energética

h. Caso Peru

Fuente fotografia: No identificada.
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DOCENTE: OLGA PEREZ RODRIGUEZ

Experiencia nacional e internacional en el sector energético, en temas de planeacion energética y
estratégica, aspectos regulatorios, operativos y ambientales. Con 25 afios continuos de trabajo
en el sector eléctrico colombiano en los negocios de generacion, transmisién, distribucion y

comercializacion de energia eléctrica; asi como en el transporte de gas.

Areas de competencia: Gestion de los negocios de electricidad y de gas en aspectos estratégicos,
financieros, regulatorios, planeacion, operativos y de riesgo. Administracion de recursos. Negociaciones
tarifarias. Liderazgo en el sector y capacidad de convocatoria. Formacion y direccidén de equipos y

profesionales de alto rendimiento.

Magister en Direccion de Empresas —MBA-, Magister en Gestion Técnica y Economica del Sector Eléctrico —-MSC

Regulacion-, Especializacion en Finanzas, Ingeniera Electricista.
Experiencia Laboral (Gltimos afos):

Enero 2014 - actualmente. Dar cumplimiento a las funciones definidas mediante Resolucion CREG 123 de 2003. El Comité

Asesor de Comercializacion es un organismo creado por la Comision de Regulacion de Energia y Gas, para asesorarlo
en los aspectos comerciales del Mercado de Energia Mayorista y en la Comercializacién de electricidad. Responsable de la

gestidon de las propuestas regulatorias elaboradas por el Comité ante la CREG y los organismos sectoriales.



[ NUMERO DE PARTICIPANTES ]

Cupo limitado de participantes

[ ACTIVIDADES PREVISTAS ]

e Disertacion por parte del Profesor y toma de

apuntes.

e Los asistentes tendran oportunidad de realizar

preguntas y discutir con el fin de aclarar los
conceptos vertidos asi como compartir la
experiencia del docente.

e Comunicacion a través de correos electronicos y

otros.

[ PROPIEDAD INTELECTUAL ]

No se utilizara / circulara los programas, textos usados
en esta presentacion, ni se realizara eventuales
abreviaciones o0 alteraciones del mismo, sin
consentimiento previo.

[ CONSIDERACIONES IMPORTANTES ]

Los participantes deben contar con un Computador /

otro, que permita una buena conexion.

Si por motivos de fuerza mayor se tiene un problema
técnico por imprevistos del internet, tomaremos las
medidas del caso y coordinaremos la recuperacion de

la clase.

La transmision de las sesiones sera via plataforma
virtual Zoom, por lo que la estabilidad de Ila
transmision puede variar segun el comportamiento del
internet receptor y de los organizadores, tomar en
cuenta esto y encuentre el lugar con la mayor seal

para que tratar de evitar inconvenientes.




TARIFAS DE INSCRIPCION

US$ 340.00 6 S/. 1,326.00 inscritos hasta el dia viernes 03 de
Setiembre (Inclusive).

A . US$ 390.00 6 S/. 1,521.00 para inscripciones recibidas

posteriormente.

/ No Miembros del PECIER (Por participante)

« US$ 400.00 6 S/. 1,560.00 inscritos hasta el dia viernes 03 de
Setiembre (Inclusive).

« US$ 450.00 6 S/. 1,755.00 para inscripciones recibidas
posteriormente.

* Inscripciones de Peru: A las tarifas de inscripcién,
se les agregara el IGV (18%)).
* Inscripciones del extranjero (fuera de Pertl) asumiran los cobros
bancarios incurridos por la transferencia.

CURSO: INCLUYE

« Certificado digital de Participacion.

 Entrega de material virtual (PDF / PPT) de cada sesion
proyectada y otros documentos complementarios, que
tenga a bien compartir el expositor como reforzamiento.

FORMA DE PAGO

So6lo Depodsito o Transferencia bancaria

TITULAR: PCIER

RUC 20605148965

BANCO DE CREDITO

« CUENTA CORRIENTE EN SOLES:
193-2674440-0-44
CODIGO INTERBANCARIO EN SOLES:
002-193-002674440044-16

« CUENTA CORRIENTE EN DOLARES:
193-2645441-1-35
CODIGO INTERBANCARIO EN DOLARES:
002-193-002645441135-11
SWIFT: BCPLPEPL

Las constancias de los depdsitos y transferencias bancarias deben
ser enviadas via e-mail con el nombre completo del participante para su debida
identificacion. La Organizacion no se responsabiliza por los depositos o
transferencias no identificadas.
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Para consultas y envio de Formulario de
reqistro, comunicarse con el Comité

Peruano de la CIER — PECIER: / '

E-mail pecier@cier.org
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